Como a Maxi Force cresceu
450% em faturamento com

a profissionalizacao de sua

gestao comercial
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FERRAMENTAS

A Maxi Force é uma
importadora de
ferramentas para
material de construgcao
com 15 anos de atuagao
no mercado.

Trés anos atras, ja era
possivel dizer que era
uma empresa bem
sucedida, com o
faturamento alcancando
RS 6 milhdes por ano.



No entanto, para Gustavo Braz, o sucessor
da empresa, o sonho era ainda maior. O
desejo ndo parava no sucesso da empresa,
mas na lideranga de seu mercado. E para
alcancar esse sonho, ele sabia que era
necessario ir além.

O crescimento, que até entdo havia sido
baseado em experiéncias empiricas,
precisava evoluir para um processo
sistematico, escalavel e previsivel.

"Nao da pra falar
gue nao faziamos
nada certo, porque
chegamos onde
chegamos.

Mas nao sabiamos
como".

Gustavo Braz, filho do
fundador da Maxi Force
Metais e sucessor da
empresa.




Inicialmente focada na industria, a Maxi
Force enfrentava desafios para expandir
sua operagao além do ponto ja alcangado.

Com o desejo de aumentar a eficiéncia,
impulsionar as vendas e ampliar sua
participagdo de mercado, Gustavo Braz
buscou a ajuda do Sales Clube,
comecgando pela Imerséo 360°.



Gustavo
Braz

N&o era uma questéo de
dinheiro, mas eu pensava
que ja sabia tudo, por ser
jovem e ja ter meu préprio
negocio. Porém, durante a
imersao, percebi que havia
muito a aprender. A
necessidade de
profissionalizar a drea
comercial e entender
conceitos como SDR, RFV,
LTV, se tornaram evidentes.

Foi nesse momento que
compreendi que entrar para
o Elite era essencial para o
nosso sucesso".




Escalando a
Maxi Force

Com o auxilio do Sales Clube Elite, a Maxi Force
conseguiu transformar suas praticas empiricas
em estratégias sélidas, processos estruturados
e resultados previsiveis.

0 time comercial passou a compreender melhor
como as vendas funcionam e a utilizar dados e
métricas para orientar suas decisoes,
pavimentando o caminho de seu crescimento.



E-commerce para atender
V diretamente os clientes finais.

Essa estratégia de diversificagao permitiu que a
empresa reduzisse sua dependéncia da
industria, que antes era a fonte primordial de
receita e agora representa apenas 30%.

mfferramentas.com.br




Resultados

A parceria com o Sales Clube Elite ndo apenas
transformou o modelo de negécio da Maxi
Force, como também gerou resultados
impressionantes ja no primeiro ano:

6 milhoes

No final de 2021, nossa empresa
faturava cerca de 6 milhdes por ano.

_~7 18 milhoes

Um ano depois, haviamos triplicado
esse numero, chegando a 18 milhdes.




No entanto, junto co
consultoria Elite,
sabiamos que tinha
um longo caminho p
frente, que podiamos
chegar mais longe.

Nao se tratava apenas de
dinheiro, mas de alcancar \
nossos objetivos de vida,

de estar entre os

melhores. Entdo fizemos

um planejamento
juntos para o ano de 2023.



E gracas a determinagéo do
nosso time e apoio do Sales
Clube, ainda em setembro ja
batemos RS 28 milhdes de
faturamento no ano.

Ja somos a terceira maior
empresa de ferramentas
diamantadas no Brasil, com
participagdo de mercado em
8%, e nossa projecgao é liderar o
setor até 2025."
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DERS 6
MILHOES

POR ANO, PARA...

RS 28

MILHOES

DE FATURAMENTO*

*até setembrro/23
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ano em que pi
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PROXIMOS PASSOS

Projecoes de
sucesso continuo

Com um planejamento sélido e o apoio continuo
do ecossistema Elite, a Maxi Force projeta um
crescimento ainda mais significativo ja no
préximo ano, rumo ao seu objetivo final:

tornar-se a maior empresa do segmento.
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SALESCLUBE

A maior comunidade de
vendas do Brasil!

WWW.SALESCLUBE.COM.BR



